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4H-yrittäjyyden rajat
4H-yrityksen määritelmän mukaan yrityksen myynti on vuodessa 50 – 7000 euroa ja yrittäjä on 13 – 28 -vuotias. Kun yläraja tulee vastaan myynnin tai iän suhteen, yritys ei voi enää olla 4H-yritys.

7000 euron raja myynnille on nuoren kannalta turvallinen. Kun sitä ei ylitä, ei jää vahingossakaan maksamatta pakollisia maksuja kuten yrittäjäeläkemaksua tai arvonlisäveroa. 


Mitä tapahtuu, kun 4H-yrittäjä täyttää 29 -vuotta?

Kun 4H-yrittäjä täyttä 29 -vuotta ei hän enää voi toimia 4H-yrittäjänä. Yritystoimintaa voi jatkaa samaan tapaan, kuin 4H-yrittäjänäkin.
Mitä pitää tehdä, kun myynti saavuttaa 7000 euroa?
Kun 4H-yrityksen myynti on yli 7000 euroa, kyseessä ei ole enää sellainen pienimuotoinen toiminta, jota 4H-yrittäjyydellä tarkoitetaan. Käytännössä 4H-yritys pitää lopettaa ja miettiä yritystoiminnalle uusi muoto. Yritystoiminnan kasvaessa nuoren kannattaa ottaa yhteyttä lähimpään uusyrityskeskukseen.

Kun työtulo on 7.959,99 euroa vuodessa (2020) yrittäjän on otettava YEL-vakuutus. Yel-vakuutus koskee yli 18 -vuotiasta yrittäjää. Kun liikevaihto (=myynti) on 10.000 euroa, yritys on arvonlisäverovelvollinen. Arvonlisävero tulee maksettavaksi myös takautuvasti, jos raja ylittyy kalenterivuoden aikana. 

On erittäin tärkeää, että 4H-yrityksen kehittymistä seurataan, jotta tilanteet voidaan ennakoida.  Jos yrityksen myynti näyttää kasvavan, kannattaa alv-rekisteriin ilmoittautua jo hyvissä ajoin, jotta yrittäjä saa kerättyä asiakaslaskutuksessa maksettavan arvonlisäveron. 

Miten yritysryhmän pitäisi toimia, kun myynti on 7000 euroa?

4H-yritys on aina yksittäisen nuoren oma. Yrittäjä voi kuitenkin työskennellä yhdessä toisten kanssa. Ryhmässä myynti voi saavuttaa nopeastikin 7000 euron rajan. Yhteistyötä voi silti jatkaa ja kannattaakin. Raportointiin ja veroilmoitukseen merkataan ainoastaan oman yrityksen tulos, ei koko ryhmän.
4H-yritykset ovat aina henkilökohtaisia.
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