4K

Nain taytat 4H-BMC:n

4H-BMC eli 4H-yrittédjan Business Model Canvas kokoaa 4H-yrityksesi palaset

kokonaisuudeksi. Voit tarkastella yksityiskohtia, mutta samalla naet miten kaikki

vaikuttaa kaikkeen.

Néin taytat 4H-BMC -taulukon

4H-yritys:
AH-yrittaja(t):
4H-yhdistys:
Kotipaikka:
Toimiala:
Yritysohjaaja:

Taidot ja osaaminen: Mité jo osaat? Kuinka paljon? Mitd osaamista sinun pitéisi hankkia lisaa®?

Mista voisit saada lisdoppia”?

MITA

Tuotteet /palvelut:

Mité myyt? Tarkeimmat tuotteet/
palvelut? Tuotteiden ja palvelujen
yhdistelmat?

Kustannukset ja hinnoittelu:

Mista kulut ja tulot syntyvat? Milla
perusteella hinnoittelet? Mité asiakkaat
ovat valmiita maksamaan?

Kilpailevat palvelut/tuotteet:
Tarkeimmat kilpailijasi?
Miten erotut heista?

KENELLE

Asiakkaat:
Tarkeimmat asiakasryhmasi?
Kenelle yrityksesi tuottaa lisdarvoa?

Mika asiakkaan
ongelma/tarve ratkeaa:
Mikéa on yrityksesi arvo asiakkaalle?

Asiakkaiden tavoitta-

minen ja pitdminen:

Miten kohtelet asiakkaita ja miten
pidat heista huolta?

MITEN

Imago ja arvot:

Millaisen mielikuvan haluat yrityksestasi syntyvan?

Markkinointitavat ja -kanavat:
Miten tavoitat uudet asiakkaat?
Miten nykyiset asiakkaat 16ytavat sinut?

Myynti-/toimitustapa tai -kanavat:
Miten asiakas |0ytaa tuotteen ja ostaa sen?

Miké on paras ja tehokkain tapa?

Yhteistyotahot:
Tarkeimmat kumppanisi?

Mita heiltd saat ja mita heille annat?




