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1. Kiinnostaako bishes?

Onko sinulla idea, joka haiskahtaa rahalle? Oletko
keksinyt tuotteen tai palvelun, jota Iahiymparistosi
tarvitsee? Voisiko yrittajyys olla tydskentelymuotosi
tulevaisuudessa?

Niin, eipa sita oikein voi tietaa ennen kuin kokei-
lee. Nyt sinulla on siihen kaikki mahdollisuudet, silla
4H-Yrityksessa voit kokeilla yrityksen perustamista,
bisneksen pyorittamista seka yrittdjana oloa. Ennen
kaikkea voit ansaita yritystoiminnalla rahaa.

Ideasi yrityksen toiminnasta ei tarvitse olla suuri,
eika edes uusi, kunhan muokkaat siihen hyvan ja

kayttokelpoisen nakdékulman. Ideoiden kehittelya ja
nakokulman Iéytamista varten on tehty tama tyokirja.

Parjaank6é mina? Olenko yrittajatyyppia? Osaanko
hoitaa yritystani? Naita kysymyksia jokainen yrittajyytta
pohtiva miettii. Helpottavaa on, etta mitaan yhta yritta-
jatyyppia ei ole olemassa, vaan jokaisella on mahdol-
lisuus menestya yrittajana. 4H-Yritys on helppo tapa
kokeilla, sopiiko yrittdminen sinulle. Riskit ovat pienet
ja ohjaaja on apunasi.

@ Mita sinulle tulee mieleen yrittijyydesta? Tayta mielikuvakartta.
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1.1 Nain tyokirja toimii

Tama tydkirja on valine, jonka avulla kehitat ideoitasi
kohti omaa yritystoimintaa. Tydkirjaan tallennat ajatuk-
siasi ja dokumentoit tapahtuneita. Samalla naet oman
yrityksen monista yksittaisista asioista koostuvana
kokonaisuutena.

Tyokirjassa toistuu kolme erilaista
symbolia.

@ Kirjoita, tayta, tee.

Tehtava tehdaan yhteistydssa yritysohjaajan
kanssa.

Tutkittavaksi, pohdittavaksi, ajatusten herat-
telijaksi.

1.2 Mika 4H-Yritys?

Tyokirjan tekstit ja tehtavat on suunniteltu niin, etta
saat niiden avulla mahdollisimman todellisen kuvan
siitd, mita yrittdjaksi ryhtyminen oikeasti vaatii ja mita
kaikkea siina oppii. Oppaassa on myos esimerkkeja
nuorten yrityksista. Tydkirjan ohjeiden ja tehtavien
opastamana voit oma-aloitteisesti perustaa 4H-Yrityk-
sen.

Monet 4H-yhdistykset jarjestavat yritystoiminnan
tueksi 4H-yrityskursseja. Niitd kannattaa kysya yhdis-
tyksesta, silla kurssilla saat yrityksellesi hyvan aloitu-
sinfon ja kuulet toisten yrittajaksi aikovien ajatuksia
ja suunnitelmia. Tyokirja toimii kurssimateriaalina
4H-yrityskurssilla.

www.4h.fi/yritys
Paljon tyOkirjaa tukevaa materiaalia seka ajankoh-
taista tietoa. Kay tutustumassal!

-
4H-YRITYS SIMPUKANKUORESSA:
e Olet 13-28-v.
e Olet 4H-jasen.
* Teet kirjallisen sopimuksen yritysohjaajan kanssa.
e Teet kirjallisen suunnitelman yrityksestasi.
¢ Teet perustamisilmoituksen 4H-yhdistykseen. .
e Yrityksesi myynti on 50 e-6000 e /vuosi.
e Toiminta on hyvdan maun mukaista.
* Teet toimintakertomuksen ja talousraportin yrityksesi
toiminnasta 4H-yhdistykselle.
(&




mintasi etenee. Siihen on merkitty tarkeat

Aikajanalla naet selkeasti, miten yritystoi-
asiat ja jatetty tilaa oman yrityksesi

&

tarkeille paiville. Janan avulla on helppo
hahmottaa, mista 4H-yrittamisessa on

kysymys. Siita on apua myos aikataulujen

laadinnassa.
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Yksin vai ryhmana?

4H-Yrityksen voi perustaa yksin tai ryhmassa. Yrityksen  avointa ja mahdollisimman tuottavaa. Ryhma joutuu

perustaminen ja tavoitteet ovat samoja, on toimijana todennakdisesti kayttdmaan suunnitteluun enemman

sitten yksild tai ryhma. aikaa, ovathan yhdistettavana useamman henkildon
Ryhmassa on sovittava yhteisista tavoitteista ja kdy-  ajatukset ja ideat.

tannoista tarkasti, jotta ryhman toiminta voi olla reilua,

NINA, SILJA, LYA, SUSANNA
_' " " = TONTTUTYTOT
HYVA RYHMA TOIMII NIIN, ETTA

Mita? Tilausesityksia a) Tiernatyt6t b) Joulu-

*  tyotja tulot jactaan tasavertaisesti néytelma, joulupukki pikkujouluihin, myyjais-
*  Wotjatulot kirjataan tarkasti tuotteita (erikoisuus: pienet piparkakkutalot ja
* yhdessa sovituista aikatauluista ja nekut), joulupolku lapsille koulun joulumarkki-
e jasenet sitoutuvat yhteisiin tavoittei-
_5”” . b . Kenelle? Kaikille lapsille ja lapsenmielisille
o Jokalpgn huolehtii vastuullaan olevis- joulufaneille.
ta asioista
* huolehditaan hyvasté siséisesta Miten? Sesonkipalvelu, vain marras- ja jou-
tiedottamisesta. lukuussa. Ohjelmisto suunnitellaan ja harjoi-

tellaan syksylla, pukinvarusteet ovat valmiina,
myyjéistuotteet valmistetaan kotikeittiéssa,
mainostetaan kaupan ilmoitustaululla ja
tutuille, tehddén yhteistydta koulun myyjéis-
ryhmén kanssa.




Laatikaa ryhmassa 4H-Yrityksen tarkeim-

mat pelisdannot, joissa huomioitte seuraa-

@ via asioita:

s N N
MITEN TYOT JAETAAN?
MITKA OVAT VASTUUALUEET?
é ~
MILLAINEN ON YRITYKSEM- MITEN TOIDEN ETENEMISTA
ME AIKATAULU? SEURATAAN?
. Y,
Y N ~N
MITEN YRITYSTOIMINNASTA SAADUT MITEN TIEDOTETAAN?
RAHAT JAETAAN?
. J J

Lisaa ohjeita pelisaantdjen laatimiseen loydatte osoitteesta www.4h.fi/yritys.
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1.3 Yhteistyo 4H-yritysohjaajan kanssa

Jokaisella 4H-Yritykselld on ohjaaja. Yritysohjaaja

voi olla kuka tahansa aikuinen, jolla on kiinnostus-

ta yrityksesi toimintaa kohtaan. Téallaisia henkil6ita
voivat olla esimerkiksi 4H-yhdistyksen tydntekija, oma
vanhempi, sukulainen, naapuri tai paikallinen yrittaja.
Yritysohjaaja saa ohjaustydnsa tueksi materiaalia ja
mahdollisuuksien mukaan osallistuu nuoren kanssa
4H-yrityskurssille. Yritysohjaajan kanssa tehdaan
sopimus, jossa sovitaan yhdessa ohjaukseen liittyvista
yksityiskohdista.

10
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Ota yritysohjaajasi mukaan heti yrityksesi
suunnitteluvaiheessa. Mita enemman han
tietaa sinun suunnitelmistasi sita parem-
min han voi antaa palautetta ja ohjata
sinua. Tehkaa ohjaussopimus sivulle 11 ja
aloittakaa yhteistyo.



3 \rfitys Ohjaussopimus

4H-Yrityksen nimi ’

4H-Yrityksen perustajan tiedot Yritysohjaajan tiedot
Nimi Nimi
Osoite Osoite
Puhelin Puhelin
Ryhma .
NIMI PUHELIN SAHKOPOSTIOSOITE

Sopimuksen yksityiskohdat (esimerkiksi tapaamiset, yhteydenpito, aikataulut)

Paikka ja aika Paikka ja aika

4H-Yrityksen perustajan allekirjoitus ja nimenselvennys Yritysohjaajan allekirjoitus ja nimenselvennys

Sopimusta on tehty 3 samansisaltdista kappaletta:
- Yrittdjan kappale nuoren tydkirjaan

- Yritysohjaajan kappale ohjaajan oppaaseen
- Kopioitu tai netistéa tulostettu sopimus 4H-yhdistykselle

Pohdi hetkinen menneita. Mita hyoétya omasta "4H-urastasi” tai muusta harrastustoiminnastasi
on sinulle nyt ryhtyessasi yrittajaksi? Mita osaamista, neuvoja ja kokemuksia olet saanut? Onko
naiden kautta saaduista kontakteista sinulle yrittajana hyotya? Kenesta?

11




2. Liiketol

mintasuunnitelma

Paatettyasi perustaa 4H-Yrityksen, aloitat sen tekemalla tyokirjaan liiketoimintasuunnitelman.

2.1 Mika on liiketoimintasuunnitelma?

Liiketoimintasuunnitelma on kirjallinen suunnitelma,
johon yrittajaksi aikova kirjaa yksityiskohtaisesti suun-
nitelmansa ja hioo ideoitansa toteuttamiskelpoisiksi ja
kannattaviksi.

Liiketoimintasuunnitelma vastaa kysymyksiin kuinka
toteutat ideasi oikeasti, miten kdytanndssa aiot saada
aikaan hyvaa yritystoimintaa ja ansaita rahaa.

Vaikka tulevan yrityksesi asiat olisivatkin selkeina
mielessasi, tarvitset silti kirjallisen suunnitelman.

Sen avulla tarkastelet yritystasi kokonaisuutena, sen
mahdollisuuksia menestya ja yritystoimintaasi mahdol-
lisesti vaanivia sudenkuoppia.

Muista, ettd liiketoimintasuunni-
telma on sinua ja menestymistasi
varten.

(/)

PERAANKATSOJA

Mita? Dog- ja catsitter-palvelua,
lastenhoitopalvelua.

Kenelle? Oman kaupunginosan
koiranomistajille ja lapsiperheille.

Miten? Ulkoilutettavat koirat
haetaan omistajan luota, lapset
hoidetaan heiddn kotonaan.

12

Liiketoimintasuunnitelman tekeminen voi aika-ajoin
tuntua ty6laalta ja pitkaveteiselta. Perustamistyd on
kuitenkin tehtava hyvin voidaksesi yrityksen toimiessa
suunnata energiasi suunnitelmallisesti kannattavaan
toimintaan. Samoja tietoja tarvitaan kaikkia yrityksia
perustettaessa. Suunnitelmaa voit tarvittaessa muoka-
ta ja tarkentaa yritystoiminnan aikanakin.



2.2 ldeat esiin

Suunnittelun ensimmaisessa vaiheessa ke-
hitdt osaamisestasi ja ideoistasi tuotteen tai
palvelun. Idean selkiydyttya paaset muodos-
tamaan yritykselle tarkean liikeidean. Hyvan
ja toimivan liikeidean varaan voi lahtea
rakentamaan omaa yritysta. Oleellisinta on,
etta ideasi avulla voit ansaita rahaa.

4H-yrittdjana sinun kannattaa hyddyntaa
aiemmin oppimiasi asioita seka kehittaa
tuotteita ja palveluja henkilbkohtaisten
vahvuuksiesi ja mielenkiinnon kohteitesi
suuntaan. TOP-tehtavista, TOP-koulutuksista
ja 4H-tydpalvelusta saadusta osaamisesta
voit saada ideoita oman yrityksen perustami-
seen.

( )

TARVITSETKO APUA IDEOINTIIN?

Mikali sinulla ei viela ole selkeaa
ideaa tai "hajuakaan” yrityksesi
toiminnasta ja olet halukas kokeile-
maan yrittajana oloa, niin erinomai-
sen ideariihen |6ydat osoitteesta
www.4h.fi/yritys. Voit my6s kayttaa
Yritysta kartalla -lomaketta liitteessa
1. Palaa ideoinnin jalkeen takaisin
tyokirjan pariin. Ideariihessa syntynyt
materiaali on hyva liittaa tyokirjan
yhteyteen.

\ ~

IKKUNANPESUPALVELU YRITYKSILLE JA
KODEILLE, INTERNET-SIVUJEN TEKEMINEN
YRITYKSILLE, JOULUKUUSIEN KASVATUS JA
MYYNTI, JOULUMYYJAISTEN JARJESTAMINEN,
JOULUPUKKIPALVELU, JAKALAN KERAAMINEN
KUKKAKAUPALLE, JAATELOKIOSKI, LEIPO-
MINEN JA LEIVONNAISTEN MYYNTI TORILLA,
MYYJAISISSA JNE., KAHVITUSTEN JARJES-
TAMINEN KOKOUKSISSA, TAPAHTUMISSA,
JUHLISSA, KESAKAHVILA, KIERRATYSYRITYS,
KORUJEN VALMISTUS JA MYYNTI, KOTIPAL-
VELUYRITYS, KYNTTILOIDEN VALMISTUS JA
MYYNTI, LAPASET JA SUKAT TILAUKSESTA,
LASTENVAATEKIRPPUTORIN JARJESTAMINEN,
LASTENVAHTIPALVELU, LEIVONTAPALVELU,
LINNUNPONTTOYRITYS, LUOMUVIHANNESTEN
VILJELY JA MYYNTI, MARJOJEN TAI SIENTEN
KERAAMINEN JA MYYNTI, MEHILAISTENHOI-
TO, MOKKISIIVOUS, MOKKITALKKARI (KESAL-
LA PIENET KORJAUSTYOT, TALVELLA MOKILLA
KAYNTI SAANNOLLISESTI), NIMIKOIDUT LAKA-
NAT VAUVOILLE, NUKKETEATTERI, NURMIKON
LEIKKUU, OHJELMAPALVELU, ONKIMATOJEN
MYYNTI, OSTOSPALVELU, PERENNOJEN
KASVATUS, PIHAPALVELU, PIPARKAKKUYRI-
TYS, POLTTOPUIDEN MYYNTI MOKKILAISILLE,
PUUNTAIMIEN KASVATUS, SOITTO- TAl MUU
TAIDEOPETUS, TAIDENAYTTELY, TAIMIEN
MYYNTI JA ISTUTUS ASIAKKAAN PIHAAN TAI
PARVEKKEELLE, VALIPALAPALVELU, YRITYS-
TEN KUKKIEN KASTELU JA HOITO, YRTTIEN
KASVATUSYRITYS



2.3 4H-Yrityksen perustiedot

Lahtotilanteet 4H-yritysten perustamisessa
ovat eri ihmisilla hyvin erilaisia. Toisilla
hahmottelu alkaa yrityksen nimesta ja toi-
silla taas nimen keksiminen jaa viimeiseksi
asiaksi. Nyt aloitatkin toiminnan hahmotte-
lun itsellesi mielenkiintoisimmasta kohdas-
ta. Tarkeinta on paasta vauhtiin!

Maarittele yrityksesi perustiedot kayttaen
apunasi alla esitettyja asioita.

Nimi ja logo

Nimella ja logolla on suuri merkitys yrityksel-
lesi. Niiden tulee antaa selkea kuva yrityk-
sen toiminnasta seka kiinnittda myonteista
huomiota. Nimi ja logo ovat osa yrityksen
imagoa.

Hyva logo on yksinkertainen ja helppo-
kayttdinen esim. erilaisissa mainosmateriaa-
leissa. Logo kertoo ensisilmayksella yrityk-
sestasi jotain. Pohdi, nakevatkd katsojat ne
asiat, joita haluat logollasi viestittaa. Pyyda
tuttavia arvioimaan logoasi.

Voit kayttaa 4H-Yritys -logoa markkinoin-
timateriaaleissa. Se ei korvaa omaa logoasi
eika sita kayteta sen kanssa rinnakkain. 4H-
Yritys -logon paikka on paperin alareunassa.
Kayta valmistamissasi tuotteissa paaasiassa
yrityksesi omaa logoa!

75 Yritys

R Kirjoita ainakin kolme mahdol-
b& lista nimivaihtoehtoa yrityksel-
lesi. Voit myohemmin palata
valitsemaan niista parhaan,
mikali haluat kehitella muita
ideoita ensin.

&

Hahmottele yrityksellesi logo.
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Maadrittele yrityksesi toimiala. Muista,
etta voit laittaa niita useita. Kirjaa paa-

toimiala ensin.

Toimiala

Toimiala tarkoittaa laajempaa maarittelya, milla alalla
yrityksesi aikoo toimia. Vinkki! Pohdi, miten puhuessa
vastataan kysymykseen "Milla alalla yrityksesi toimii?”.
Ikkunanpesua tekeva yrittaja vastaa: "Olen siivous-
alalla”, nettisivuja paivittava yrittaja: "Olen it -alalla”.
Voit netissa tutustua erilaisiin toimialoihin, esimerkiksi
www.inoa.fi.

Kotipaikka

Kotipaikka on se paikkakunta, josta yritystoimintaa
johdetaan, vaikka toiminta olisikin maantieteellisesti
laajempaa.

Yrityksen perustamissyy
Kirjoita lyhyesti, miksi haluat perustaa yrityksen?

Toiminta-ajatus:
Lyhyt maarittely siitd, mita yrityksesi tekee, ja mita
varten se on markkinoilla.

Markkina-alue

Markkina-alueella tarkoitetaan niiden alueiden (esim.
kylat, kaupunginosat, kaupungit, maakunnat) maaritte-
lya, joissa yrityksesi toimii.

HAAPASAARI&RAUHALA
TIETOKONEAPU

Mita? Yksinkertaisten nettisivujen tekeminen ja
paivitys, yksityisopetusta tietokoneen kéytdssa.

Kenelle? Juuri eldkkeelle jaavét naiset ja miehet,
aikuisopiston asiakkaat, yrityskeskuksen asiak-
kaat.

Miten? Koulutusta asiakkaan kotikoneella ja
puhelinneuvontaa.

15




2.4 Tuote- tai palveluideasta liikeideaksi

Ve

LIIKEIDEA = VASTAUS KYSYMYK-
SIIN MITA, KENELLE JA MITEN? 1

Yrityksen perustamisen yhteydessa puhutaan aina
liilkeideasta. Liikeidea vastaa kysymyksiin mita, kenelle
ja miten myyn?

Lahtokohtana liikeidean maarittelylle on jokin TARVE
eli joku (= asiakas) tarvitsee jotakin asiaa tai palvelua,
jonka sina voisit hanelle myyda.

Yrityksesi toiminta voi tarjota asiakkaan tarpeeseen
vastauksen, jonka avulla asiakas HYOTYY tai ratkaisee
jonkin ONGELMANSA.

Esimerkkeja asiakkaan tarpeista:

"En milldén ehdi keréta marjoja talveksi pakka-
seen, kukahan auttaisi?”

"Miten ihmeesséa saan juhliini kukkakoristeet, itse
en kylléd osaa?”

"Miten pdésen eroon ndista nurkassa poélyttyvista
vanhoista tietokoneista?”

"Tarvitsen vélttamatta ndytelméan véliajalle kahvitar-
joilun jéarjestéjan!”

"llman aurausviittoja en kylla auraa, mutta mistés
ne viitat?”

"Olen luvannut asiakkaille joululahjojen paketointia,
mutta itse en ehdi, miké avuksi?”

Yrittajalle tarkeimmat pohdittavat kysymykset ovat siis:
Mita Iahiymparistd tarvitsee? Mita asiakas haluaa? Mi-
ten kyseisen tuotteen/palvelun voin parhaiten hanelle
myyda?

Liikeidea kirjoitetaan auki liiketoimintasuunnitel-
maan. Kirjoittamalla haetaan ja maaritellaan selkeita
vastauksia seuraaviin yrityksen menestykseen vaikut-
taviin asioihin:

16

2

Avaa oman yrityksesi liikeideaa ja kirjoita
se seuraavan sivun kuvioon. Esittele
ideat ohjaajallesi. Keskustelemalla l6y-
datte hankaliinkin kohtiin ndkemyksia ja
ideoita. Nain paaset vastaamaan liike-
idean kaikkiin kysymyksiin.Vastattuasi
kysymyksiin olet maaritellyt yrityksesi
liikeidean!




&

TAPA TOIMIA = MITEN?

4 N 4
TARVE/ HYOTY ASIAKKAALLE TUOTTEET/PALVELUT = MITA?
Mihin asiakkaan tarpeeseen palvelu/ tuote Mika on se tuote/palvelu, jota yrityksesi ryhtyy
vastaa? Mita hyotya tuotteestasi/ palvelustasi on tuottamaan? Kuvaile.
asiakkaalle?
. J o\
4H-YRITYKSEN NIMI:
4 N 4
ASIAKKAAT = KENELLE? IMAGO
Kenelle yrityksen tuote/palvelu on suunnattu? Millainen on yrityksen imago?
Kuvaile asiakkaitasi. Millaisena haluat asiakkaiden nakevan yritykse-
si?
Tyypillisin ja tarkein asiakkaasi:
- J
-

Miten yritys toimii? Miten tuote valmistetaan tai miten palvelu toteutetaan?

Henkil6sto:

Toimitilat:

Valttdmattdmat tuotantovalineet ja tarvikkeet:
Yhteistydbkumppanit:

Markkinointi:

Kirjanpito:

17




Liikeidean lisaksi yrittajan on tunnistettava omat
voimavaransa, jotta suunnitelmien toteuttaminen on
mahdollista.

©

VAHVUUDET
esim. tydbkokemus alalta, sosiaaliset taidot

Tee arvio. Mitka luonteenpiirteesi ja
osaamisesi tukevat edella suunnittele-
maasi yritystoimintaa, ja missa suunnit-
telemasi yritystoiminnan osa-alueissa
haluat kehittya.

KEHITTYMISTARPEET
esim. tasmallisyys, aikatauluissa pysyminen

2.5 Erotu eduksesi

Kilpailu on yrittajan arkipaivaa. On tarkeaa tuntea
kilpailijansa, heidan tuotteensa ja toimintatapansa.
Yrittajan tulee pystya erottautumaan kilpailijoistaan
jollakin asiakkaan arvostamalla tavalla.

Mikali kehittymistarpeissa on mielestasi
paljon yritystoiminnan sujuvuutta hait-
taavia tekijoita, miksi et kysyisi itsellesi
kumppania yritykseen? Kahden tai use-
amman voimin yrityksen toita voidaan ja-
kaa osaamisen ja kiinnostuksen mukaan.

@

Oivallatko, miksi sanonta ”"Asiakas on
aina oikeassa” on yrittdjaille merkityksel-
linen?

@

Maarittele taulukkoon pahimmat kilpaili-
jasi, tai kilpailevat tuotteet/palvelut?

&

Yrityksen nimi

Tuotteen/palvelun
heikkoudet

Tuotteen/
palvelun vahvuudet

Kilpailija 1

Kilpailija 2

Oma 4H-Yritys

@

Pohtikaa ohjaajan kanssa, miksi tuotteesi/palvelusi on kilpailijan tuotetta parempi? Miksi asi-
akkaat valitsevat sinun tuotteesi? Tarvitset tietoa markkinoinnin suunnittelun yhteydessa.
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2.6 Arvioinnin paikka

HYVA, liikeideasi on nyt kirjattu! On aika tarkastella
sita kokonaisuutena. Tehkaa yhdessa ohjaajan kanssa
arvio 4H-Yrityksestasi.

@ Tehkaa SWOT -analyysi.

Miké on SWOT?

SWOT -analyysié kéytetdan oppimisen tai ongelmien tunnista-
misessa, arvioinnissa ja kehittdmisessa. Se on hyddyllinen ja
yksinkertainen tybkalu yrityksen toiminnan, hankkeiden ja pro-
jektien suunnittelussa. SWOT tulee englannin sanoista strengths,
weaknesses, opportunities, threats.

4H-Yrityksesi vahvuudet = Strengths

4H-Yrityksesi heikkoudet = Weaknesses

4H-Yrityksesi mahdollisuudet =
Opportunities

4H-Yrityksesi mahdolliset uhkat = Threats

2

Miten heikkoudet muutetaan vahvuuksiksi?

Pohtikaa taulukkoon kirjattujen asioiden perusteella
Miten yrityksesi vahvuuksia voidaan kayttaa hyvaksi?

Miten tulevaisuuden mahdollisuuksia hydédynnetaan?

Miten uhat valtetaan ?

Pohdinnan tuloksena saatte tietoa, mita millekin asialle pitaa tehda.
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2.7 Markkinoinnin suunnittelua

Loistavakin tuote tai palvelu voi jaada ilman ostajaa.
Mikali tuotteen erinomaisuuden tietaa ainoastaan yrit-
tdja itse, han on jattanyt markkinointitydon tekematta.
llman markkinointia ei ole asiakkaita ja ilman asiakkai-
ta ei ole kannattavaa yritystoimintaa.

Tiivistetysti sanottuna: markkinoinnin tavoite on
saada asiakas valitsemaan ja ostamaan yrityksen
tuote/palvelu eika kilpailijan vastaavaa.

Markkinointi on haastavaa, mutta samalla myds eh-
dottoman mielenkiintoista, luovaa ja hauskaa. Erilaisil-

le tuotteille ja yrittajille sopivat erilaiset markkinoinnin
tavat, joten tee yrityksesi markkinoinnin suunnittelu
huolella. Anna luoville, tuoreille ratkaisuille sijaa van-
hojen hyvien joukossa.

Tayta 4H-Yrityksesi markkinointisuunni-
@ telma. Kirjaa taulukkoon toimenpiteita,

aikatauluja, mahdollisia vastuuhenkiléita
ja toimenpiteista aiheutuvia kustannuk-
sia.

HENKILOKOHTAINEN MYYNTITYO:
Kehen kohdistat ?

Milla valineilla?
Milloin?

Mita kustannuksia?

MAINONTA:
Missa valineissa?

Milloin?

Millaisilla mainoksilla?

Miké on markkinoinnin paddsanoma?

Mita kustannuksia?

Miten?

Missa?

Mita tarvitaan?

Mita kustannuksia?

MYYNNINEDISTAMINEN (ESIM. ESITTEET, MYYJAISET, MESSUT):

SUHDETOIMINTA:

Miten pidat heihin yhteytta?

Ketka ovat tuotteesi/palvelusi myynnin kannalta merkittavia henkil6ita?




Pohtikaa.
@ Mika on 4H-Yrityksesi tarkein markkinointikeino?

Mita markkinointityota aiot tehda ensimmaisena?

Miten 4H-Yrityksesi markkinoinnissa on huomioitava eri vuodenajat?
Voiko 4H-yhdistys tukea yritystasi markkinoinnissa?

Voiko yritysohjaaja tukea yritystasi markkinoinnissa?

Tee lista henkiloista, joille sinun kannattaa
kertoa 4H-Yrityksestasi.

Selaile netissa yritysten kotisivuja ja tarkas-
tele yrittdjien kayntikortteja. Millaiset itse

haluat?

OMPELUPALVELU ANNA

Mita? Ompelutdita, erityisesti lasten naa-
miais- ja teatteriasuja.

Kenelle? Lapsiperheille ja ndytelmé- ja
tanssikerhoille seka teattereille.

Miten? Kotona ompelupiste, mahdollisim-
man paljon kierréttden.

21



2.8 Laatua tuoteselosteesta

Asiakkaalla on oikeus tietda, mitd hdnen ostamansa
tuote sisaltaa tai mita palvelun aikana tapahtuu. Tasta
syysta tarvitset selkeat tuoteselosteet myyntituotteisii-
si. Palvelusta teet lyhyen kuvauksen; mita aiot tarjota
asiakkaalle.

Yrittajalle tuoteselosteesta on paljon hyétya. Se
antaa luotettavan ja rehellisen mielikuvan tuotteesta
ja yrittajasta. Asiakas saa tarkeimmat tiedot heti, mika
vaikuttaa nopeammin mydnteiseen ostopaatdkseen.
Jos tuotteessasi on vikaa, asiakas ilmoittaa siita ja
paaset heti korjaamaan asian. Tuoteselosteen tietojen
perusteella voit myds saada lisatilauksia.

Tuoteseloste on erityisen tarkea elintarvikkeissa,
mutta tarpeellinen myds muissa tuotteissa. Tekokui-
dulle allerginen henkild jattéa varmasti villaiset sukat
ostamatta, jos ei |6yda tietoa, ettd sukat ovat 100 %
villaa.

Tuoteselosteen vahimmaisvaatimus on valmistajan
nimi ja osoite, paitsi jos kyseessa on elintarvike. Pakol-
lisia merkintdja elintarvikkeissa:

* elintarvikkeen nimi

e sisallon maara

e |uettelo tuotteen valmistusaineista eniten sisalta-
vasta pienimpiin aineosasiin

e vahimmaissailyvyysaika tai "parasta ennen”
-merkinta

e sailytysohje tarvittaessa (esim. sailytys alle +8
astetta)

* valmistajan nimi ja osoite.

Lisatietoja: www.evira.fi

KAROLIINAN KESTIPALVELU

ja apuna.

Kenelle? Kyldyhdistyksen jéasenille, lapsiperheille.

Mita? Kahvitukset, leivonnaiset, lastenjuhlajérjestelyt, koristeiden teko.

Miten? Kotona leivottuja leivonnaisia, mukana kuljetettavat astiat ja muut tarvikkeet, isosisko kuskina
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3. Tavoitteena

kannattava 4H-Yritys

Yrittajan tavoitteena on perustaa kannattava eli rahaa
tuottava yritys. Hintojen pitaa olla kohdallaan, jotta ku-
lut tulevat katetuksi ja yrittajalle jaa rahaa. Kustannuk-
sia eli kuluja tulee esimerkiksi materiaalihankinnoista,
markkinoinnin materiaaleista ja tydmatkoista.

Yrityksesi taloudellista tulosta et voi ennustaa
ennen kuin olet selvittanyt perusasiat laskelmia teke-
malla. Seuraavaksi maarittelet tuotteellesi ja palve-
lullesi oikeat hinnat ja teet laskelmia kannattavuuden
varmistamiseksi.

3.1 Miten hinnoitellaan

Ve

HINNOITTELE OIKEIN!

e Selvita kustannukset tarkasti, jos
mahdollista.

e Arvioi kustannukset aina ylakanttiin.

e Arvioi tybaikasi realistisesti.

¢ Tee useita laskelmia eri nakdkulmis-
ta.

e Huomioi kilpailijoiden hinnat.
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Olipa kyseessa mika tahansa myytavaksi aiottu tuote,
palvelu tai niiden yhdistelmd, hinnoittelulla on yritta-
jan nakdkulmasta kaksi tavoitetta:

1. Saada tuote myytya

e Hinta on asiakkaan ndkdkulmasta houkutteleva.

e Hinta huomioi asiakkaan maksukyvyn ja kilpaili-
joiden tarjonnan.

¢ Hinta ei saa ostajien mielesta olla perusteetto-
man korkeal!

2. Tuottaa yrittajalle kustannuksia suuremman

rahavirran

* Hinta kattaa kustannukset.

¢ Hinta ei saa yrittdjan nakdkulmasta olla liian
matala!



Hinnan méaérittdminen pohjautuu yritystoimintasi kustannusten ja kilpailijoiden hintojen huomioimiseen. On
tarkeaa tietdaa kustannukset, jotta et hinnoittele tuotteitasi tai palveluasi niiden alle, koska silloin toimintasi on
tappiollista.

TAVOITEHINTA = KUSTANNUKSET + TAVOITELTAVA TULOS

TUOTTEIDEN MAARA TAI PALVELUTYOTUNTIEN MAARA
Esimerkki: BPB = Boys in Pipo Business

Kaverukset Eero ja Timo ovat ndppdria poikia. Heidan 4H-Yrityksenséa on erikoistunut pipoihin. Pipoja on kol-
menlaisia: kesémalli, talvimalli ja kypérédpipomalli. Jokaisella pipolla on oma hintansa, joka mééraytyy siihen
menneiden lankojen mééran ja tyGajan perusteella. Juuri markkinoille tulevan talvipipon hinta on 10 euroa,
joka perustuu seuraavaan laskelmaan:

300 euroa kustannuksiin + 300 euroa tavoiteltua tulosta
mm. langat, kutimet, myyntipaikka

myyntiin tulee 60 pipoa = 10 euroa/pipo

Pojat laskivat myds tuntipalkkansa. Yhden pipon tekemiseen menee noin tunti, joten 60 pipoa tehdaan noin 60

tunnissa. 300 euron tavoiteltu tulos jaettuna 60 ty6tunnilla tekee 5 euroa tunnille. Poikien tuntipalkka on siis 5
euroa.

3.2 Lasketaan kannattavuutta

Hyvakin idea vaatii useamman testauksen kannatta- Hinnan maarittelyn kautta olet jo saanut suuntavii-
vuutensa varmistamiseksi. Joku tarkea asia on saatta-  voja, millaisia summia yrityksesi toiminnassa tarvitaan
nut jaddad huomaamatta, ja siksi on erityisen tarkeaa ja millaista voittoa tavoittelet. Kannattavuuslaskelmaa
tehda laskelmat viela kertaalleen. tehdessasi erottelet kustannukset ja naet tarkasti,

mihin yrityksesi tavoitetulos perustuu.

Tarkeimmat taloussanat haltuun! mistamiseen (puhelin, markkinointi, tilavuok-
rayms.).

»  KAYTTOKATE = Kun liikevaihdosta véhenne-
ti kappaleina (tai tydntunteina) 4H-Yrityksen t&an muuttuvat ja kiinteat kulut, jaa jaljelle
toiminnan ajalta tai vuosittain = Liikevaihto. kayttokate. Se kertoo, paljonko sinulla on

e MUUTTUVAT KULUT = Suoraan tuotteen/ viela rahaa jaljella lainojen korkoihin ja lyhen-

palvelun valmistamiseen liittyvét kustannuk- nyksiin, veroihin jne.
set (esim. valmistukseen tarvittavat materi- *  VEROT = Yritystoiminnan verot maksetaan

aalit). aina tuloksesta.
o KINTEAT KULUT = Kustannuksia, jotka * TULOS =Tulot-kustannukset
eivat liity suoraan tuotteen tai palvelun val- ° V°|TT° = Kaikkien tulojen ja kulujen jalkeen
yrittajalle jaava era.

e MYYNTI = Tuotteesi/palvelusi kokonaismyyn-
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\ Tee kannattavuuslaskelma, johon ARVIOIT tulosi ja menosi
,& ensimmaisen toimintakauden (eli tilikauden) aikana.

LASKETAAN KANNATTAVUUTTA

+ MYYNTI
Kpl x euroa tai tuntia x
= LIIKEVAIHTO
— KULUT

Muuttuvat kulut:
Aineiden, tarvikkeiden ja tavaroiden ostot

muuttuvat kulut yhteensa

Kiinteat kulut:
Palkkauskustannukset, vieras tybvoima
Toimitilakulut (vuokra, sahkd, vesi)
Vakuutusmaksut

Viestintakulut; puhelin, gsm, internet
Koneiden ja rakennusten korjauskulut
Toimisto- ja postikulut

Matka- ja autokulut, paivarahat
Markkinointi

Koulutus, ammattikirjallisuus, lehdet
Muut kiinteat kulut

kiinteat kulut yhteensa

KULUT YHTEENSA (kiinteat + muuttuvat)

= KAYTTOKATE (liikevaihto — kulut)

- Verot

= TAVOITETULOS
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tulos ei tyydyta, miettikaa, mita tekijoita muuttamalla voit yltaa parempaan. Lisaatko liikevaih-

@ Keskustelkaa ohjaajan kanssa kannattavuuslaskelmasta. Onko tulos mielesténne riittava? Jos
toa vai alennatko kustannuksia? Tehkaa tarvittavat muutokset suunnitelmiin.
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Esimerkki:
Pipopoikien kannattavuuslaskelma néytti seuraavanlaiselta.

+ MYYNTI

60 kpl x 10 e (talvipipo) 600 e

20 kpl x 13 e (kyparapipo) 260 e

20 kpl x 6 e (kesapipo) 120 e
LIKEVAIHTO = 980 euroa

- KULUT

Muuttuvat kulut:
Aineiden, tarvikkeiden ja tavaroiden ostot

kutimet (+neulat) 60 e
langat 100 e
sakset x 2 20e
pakkaus ja tuoteselostetarvikkeet 70e
myyntipaikka 140 e
muuttuvat kulut yhteensa 390 euroa

Kiinteat kulut:

Palkkauskustannukset, vieras tydvoima e
Toimitilakulut (vuokra, sahkd, vesi) __ e
Vakuutusmaksut e
Viestintakulut; puhelin, gsm, internet 40e
Koneiden ja rakennusten korjauskulut __ e
Toimisto- ja postikulut 20e
Matka- ja autokulut, paivarahat e
Markkinointi 60 e
Koulutus, ammattikirjallisuus, lehdet e
Muut kiinteat kulut __ e
kiinteat kulut yhteensa 120 euroa

KULUT YHTEENSA (kiinteat + muuttuvat) 510 euroa

= KAYTTOKATE (LIIKEVAIHTO — KULUT) (980 e — 510 e =) 470 euroa

- Verot e
= TAVOITETULOS 470 euroa

Tavoitetulos on 470 euroa, jonka pojat jakavat. Kumpikin pipontekija saa 235 euroa.
(Pojat olivat arvioineet, etta heiltd ei mene veroa.)

27



3.3 4H-Yrityksen kirjanpito

( )
TOIMIVA KIRJANPITO:

e Hanki kirjanpitoa varten kansio.

¢ Ota ostoista kuitit talteen.

* Merkitse tapahtumat valittomasti
Kirjanpitoruudukkoon, naim valtat
unohdukset.

< ﬁf——

Raha-asioiden seuranta on yrityksesi menestyksen 4H-Yrityksen kirjanpidon ohjeet
elinehto. Kaiken lisaksi, usko tai ala, yksinkertaisen ja
toimivan kirjanpidon toteuttaminen on hyvin mie- « Vasemmalle puolelle merkitaén yrityksen tulot.
lenkiintoista. Tarkeinté on pitaa yrityksen kirjanpito * Oikealle puolelle merkitaan yrityksen menot.
erillaadn omista rahoistaan eli henkilokohtaisesta »  Selite-kohtaan kirjoitetaan tulon tai menon syy,
varallisuudestaan. esim. paperin osto, postimerkit.

4H-Yrityksesi tarvitsee kansion, johon arkistoit tosit- * Tulos-kohtaan lasketaan tulojen ja menojen
teet. Jokaisesta yrityksellesi ostamasta asiasta taytyy erotus.
olla kuitti (eli tosite). Irrallinen kuitti kansiossa ei riita, ¢ Yhteensa-kohdassa sarakkeiden luvut tulee tas-
tapahtuman merkitseminen kirjanpitoon on tarkeéaa. mata toisiinsa.

4H-Yrityksessa on pidettava kirjaa tuloista ja me-
noista. Kirjanpito tehdéan yhdenkertaisena ja maksu-
perusteisena.

Esimerkki Ote pipopoikien kirjanpidosta

TAPAHTUMA TULOT + e MENOT - e SELITE
1 17,50 sakset
2 33,00 langat
3 15,00 myyntipaikan vuokra
4 7,50 pakkausnauha
5 116,00 torimyynti 8.12. (9x10 e ja 2x13 e)
6 13,00 kyparapipo Viljalle 12.12.
(Tulot - Menot) = TULOS
129-73 =56
YHTEENSA 129,00 129,00

\ Hanki itsellesi kansio tositteita ja muuta materiaalia varten. Piirra kirjanpitoruudukko tai tulos-
b ta sellainen osoitteesta www.4h.fi/yritys.
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Asiakkaalle kuitti

Asiakas eli tuotteesi tai palvelusi ostaja saattaa myods
haluta oston yhteydessa kuitin. Kuittivihkoja 16ytyy
kirjakaupoista. Kuitin mallin ja kirjoitusohjeet l6ydat
nettisivuilta kohdasta: www.4h fi/yritys.

3.4 Verotus

4H-yrittaja maksaa veroa saamistaan tuloista niin
kuin kaikki muutkin henkil6t Suomessa. Jos sinun ei
tarvitse laskuttaa muita yrityksia, voit toimia ilman y-
tunnusta (www.ytj.fi).

Kaikki kalenterivuoden aikana saamasi menot ja tu-
lot merkitset normaaliin veroilmoitukseesi, ja verottaja
verottaa niista tarvittaessa seuraavana vuonna. Sinun
kannattaa varautua tahan jalkikateen tulevaan veroon
laittamalla osa yritystoimintasi tuloista saastoon.

Tarkista verorajat ja muut verotukseen liittyvat asiat
verohallinnon nettisivuilta osoitteesta www.vero.fi,
josta I6ytyvat myds nuorten omat sivut. Sielta on hyva
tarkistaa mm. tulorajat, jotka muuttuvat vuosittain.

3.5 Tarvitsetko Y-tunnuksen?

Y-tunnus eli Yritys- ja yhteis6tunnus on Patentti- ja
rekisterihallituksen yritykselle ja yhteisolle antama
tunnus.

Jos olet yli 12-vuotias voit toimia elinkeinonharjoit-
tajana toiminimella. Jos olet alle 18-vuotias, perusta-
misilmoitukseen vaaditaan huoltajasi suostumus ja
allekirjoitus. Toimialan on oltava sellainen, johon ei liity
esteitd, esim. alle 18 v ei voi anniskella alkoholijuomia,
ei voi ajaa autoa yms.

Uusi yritys ilmoitetaan yritys- ja yhteisotietojarjes-
telmaan (www.ytj.fi) perustamisilmoituslomakkeella
Y3. Yksinkertaisinta on ilmoittautua talla lomakkeella
vain ennakkoperintarekisteriin. Silloin ei mene edes
kasittelymaksua. Y-tunnus tulee postissa muutamassa
paivassa. Lomakkeet taytetdan joko suomeksi tai ruot-
siksi. Yrityksen rekisterdintiin liittyvista asioista saat
tietoa ja ilmoituslomakkeet tayttd-ohjeineen Patentti- ja
rekisterihallituksen sivuilta (www.prh.fi).

MYYNTIMIES MIKO MANNOLA

Mita? Torimyyntid, omia tuotteita (puutuotteet)
seka kavereiden tekemia.

Kenelle? Kaikille torilla kéyville.
Miten? Varataan jokaiselle torikerralle paikka.

Kavereiden tuotteista on sovittu provikka. Mah-
dollinen kotiinkuljetuspalvelu, esim. halot.

Apua saat myos verotoimistoon soittamalla.

Jos 4H-Yrityksellasi on y-tunnus, pitaa sinun tehda
yritystoiminnan veroilmoitus. Verottaja tekee paatok-
sen, kuulutko ennakonkannon piiriin. Pienimuotoisesta
yritystoiminnasta verottaja yleensa verottaa vasta
jalkikateen.

Yritystoiminnan tulot opiskelijalle lasketaan yhteen
muiden tulojen kanssa opintotukia laskettaessa.
Tarkempaa tietoa tuista ja laskentasaannoista |6ytyy
kansanelakelaitoksen nettisivuilta osoitteesta www.
kela.fi.



4. Paperitoita

4.1 4H-Yrityksen perustamisilmoitus

Onnea! Suunnittelutyé on valmis ja on aika tehda perusta-
misilmoitus. Kertaa kohtaan 2.3 kirjoittamasi 4H-yrityksen
perustiedot ja tayta perustamisilmoitus. Tayta lomake
netissa (www.4h.fi/yritys) ja tulosta se tai ota tasta kopio ja
toimita 4H-yhdistykseesi.

gf; NiityV/S Perustamisilmoitus

4H-YRITYKSEN NIMI

Kotipaikka (kunta, josta toimintaa johdetaan)

4H-Yrityksen toimiala

HENKILOTIEDOT

Sukunimi Etunimet

Syntymaaika Kieli Kansalaisuus

YHTEYSTIEDOT

Postiosoite

Postinumero Postitoimipaikka

Matkapuhelin Muu puhelin

Sahkoposti Kotisivun www-osoite

4H-YRITYSOHJAAJAN YHTEYSTIEDOT

Yritysohjaajan nimi Puhelinnumero

Osoite

4H-YRITYS ALOITTAA TOIMINTANSA pvm.

TILIKAUSI (pv kk - pv kk)

Paikka ja aika Paikka ja aika

4H-Yrityksen perustajan allekirjoitus ja nimenselvennys Alle 18 vuotiaan huoltajan allekirjoitus ja nimenselvennys

4H-YHDISTYS TAYTTAA

Ohj pi yritysohjaajan | tehty [

4H-Yrityksen liiketoimintasuunnitelma tehty eli tyokirjan kappale 2 taytetty [

Toimintakertomus ja talousraportti toimitetaan pvm. vuodelta toimitettu [
vuodelta toimitettu [

vuodelta toimitettu [
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4.2 Toimintakertomus

Toimintakertomus antaa yleiskuvan yrityksen toimin-
nasta. Se on raportti, johon kirjaat yrityksen merkit-
tadvimmat ja olennaiset tapahtumat tietylta (esim.
tilikausi) ajalta. Toimintakertomukseen liitetdan aina
taloudellinen yhteenveto eli talousraportti.

©
2o

Tee yrityksesi toimintakertomus.

Pyyda ohjaajalta palaute liitettavaksi
toimintakertomukseen.

Toimintakertomuksen sisalto saa olla raikas ja persoo-

nallinen. Muutama kayttékelpoinen vinkki helpottaa
sinua toimintakertomuksen tekemisessa:

*  Merkitse kanteen 4H-Yrityksesi nimi, yhteystiedot

ja toiminta-aika, jolta toimintakertomus on.

* Kirjoita alkuun lyhyesti yrityksen toiminta-ajatus ja

kuvaile yrityksesi tuotetta tai palvelua.

¢ Kuvaile merkittavimmat ja olennaiset tapahtumat
yrityksessasi (saavutukset ja tehdyt asiat): mita on
tehty, miten markkinoitu ja millaisia yhteistydkuvi-

oita kehitelty.

4.3 Talousraportti

Tee oma arviosi toiminnasta ja yrittajana olemises-
ta (kokemukset ja mité olet oppinut).

Merkitse yritysohjaajasi nimi ja liitda hanen palut-
teensa.

Listaa kehitysideat.

Liitd mukaan kuvia, lehtileikkeitd tms. kertomaan
yrityksen toiminnasta.

Allekirjoita (tai rynmén ollessa kyseessa allekirjoit-
takaa) toimintakertomus.

Yritystoiminta paattyy?

4H-Yrityksen lopettaminen ei edellyta virallisia
toimenpiteita (mikali yritykselle ei ole hankittu
y-tunnusta). Kirjoita kuitenkin toimintakertomuk-
seen, mikali tama kausi oli 4H-Yrityksesi viimei-
nen, josta toimintakertomus ja talousraportti
4H-yhdistykselle toimitetaan. Sovi 4H-Yrityksen
lopettamisesta myo6s aina yritysohjaajasi kanssa.

4H-Yrityksen toimintakertomukseen liitetdan talousraportti. Se kertoo yrityksen raha-asioiden kulun. Talousra-
portti on yhta kuin yrityksen kirjanpito seka alla oleva yhteenveto.

@ Tayta talouden yhteenveto.

4H-YRITYKSEN TALOUDEN YHTEENVETO ajalta:

TULOT
Myynti euroa
Varastossa euroa
euroa
yhteensa euroa
MENOT yhteensa euroa
YRITYSTOIMINNAN TULOS (tulot - menot) euroa

Toimita valmis toimintakertomus, jonka liitteend on talouden yhteenveto omaan 4H-yhdistykseesi.
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5. Miten tasta eteenpain?

5.1 4H-Yrityksen tulevaisuus

Ihminen suuntautuu vaistomaisesti tehtyjen suunnitel-
mien mukaan. Kehittdmistydhoén ja suunnitteluun (ja
unelmointiin...) siis kannattaa kayttaa aikaa. Vaikkei
yrityksesi olisi aloittanutkaan toimintaansa, on hyva
piirtda suurella pensselilla tavoitteita, miten yrityksesi
toimii tulevaisuudessa.

Jotta tuotteestasi tai palvelustasi voi kehittya viela
parempi ja asiakasta palvelevampi, on sinun tehtava

tuotekehitysta. Hankkimalla asiakaspalautetta saat
itsellesi tiedon, missa on parantamisen varaa ja mita
uudistuksia yritykseltasi toivotaan. Asiakaskyselylla ja
saannolliselld itsearvioinnilla varmistat, etta tuotteesi
tai palvelusi laatu pysyy korkeana.
Mita yritykseni on ___ vuoden kuluttua.
Kirjoita ja piirra.

2

1.

Esittele yritysohjaajalle tulevaisuudensuunnitelmiasi. Asettakaa kaksi vilitavoitetta, joiden
toteuttamisen kautta paaset paatavoitteeseesi.
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5.2 4H-Yrityksen itsearviointi

4H-yrityksen toimintaan kuuluu vuoden lopussa tapah-
tuva yritystoiminnan arviointi yhdessa yritysohjaajan tai
4H-toiminnanjohtajan kanssa. Tutustu lomakkeeseen
litteessa 2. Loydat sen myos www.4h.fi/yritys -sivuilta.

5.3 Hyédyllisia yhteyksia

Yrityksesi tulevaisuutta pohtiessasi (ja tietysti
yrityksesi toiminnan avuksi) sinun kannattaa
tutustua seuraaviin nettisivuihin:

ELY -keskukset www.ely-keskus.fi
Finnvera www.finnvera.fi
Kauppakamarit www.keskuskauppakamari.fi
Liikeideoita ja muuta www.uranus.fi

Nuori Yrittajyys www.nuoriyrittajyys.fi
Patentti ja rekisterihallitus www.prh.fi

Suomen Yrittajat www.yrittajat.fi
Uusyrityskeskukset www.uusyrityskeskus.fi
Valtakunnallinen YES www.yes-keskus.fi
Vero-asiat www.vero.fi
Yrityssuomi www.yrityssuomi.fi
Urana Yrittajyys www.nuoriyrittaja.fi
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Yritysta kartalla

Liite 1.

Harrastukseni A /Haaveammattini? Unelmaduuni? N
- 2N /
- ] N . N ] N\
Missa olen hyva? Kurssit ja koulutukset, joita olen kaynyt
Erityisosaamiseni?
¢ 4H-tydpalvelukokemus
N N\ : ;
-~ N :
Palvelu ja /tai tuote jota voisin tehda ja myyda. ;
Listaa useita. . '
Tuotteet: SR ] L N
Mitka palvelut puuttuvat mielestasi lahialueelta?
. - /
Ketka asuvat lahiymparistéssasi?
Palvelut:
R \ :’/ Mita tuotteita tai palveluja he voisivat tarvita? ‘:
\_ / N

N

Tarkastele kriittisesti vastauksiasi. LOytyykd ruutujen siséltd yhdistéavia tekijoitd? Onko mielenkiinnon kohteillasi ja Iahiym-
pariston tarpeilla joitain yhtyméakohtia? Voisitko toteuttaa unelmaasi?
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4H-yrityksen itsearviointilomake

4H-YRITYKSEN NIMI:

4H-YHDISTYS:

YRITTAJAN NIMI:

TOIMINTAVUOSI:

Liite 2

MITEN TOTEUTUNUT VUODEN AIKANA

KEHITTAMISTARPEET

1. 4H-Yrityksen toiminta

Toimiiko liikeidea

Tuotteen valmistaminen ja/
tai palvelun tuottaminen

Markkinointi ja asiakkaat

Luotettavuus, rehellisyys,
pidetdan lupaukset

Tarvittavat luvat hankittu
(esim. myyntipaikka)

Laatu ja laadun seuranta
(asiakaspalaute)

Ymparistonakdkulmien
huomioon ottaminen

Ryhman 4H-Yritys:
- Miten yhteistoiminta
toteutui?
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MITEN TOTEUTUNUT VUODEN AIKANA

KEHITTAMISTARPEET

2. 4H-Yrityksen talous

Talouden seuranta
(kirjanpito, tybajan seuran-
ta)

Yrityksen taloudellinen tulos

Verojen ja maksujen hoito

3. Muiden kommentit

Yritysohjaaja

4H-toiminnanjohtaja

4H-yrittdjan vanhemmat

Vapaa palaute
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4H on valtakunnallinen, sitoutumaton nuorisojarjes-
to. Lapsen ja nuoren kehitysvaiheet huomioon otta-
vassa toiminnassa opitaan itse tekemalla. Kerhossa

omaksutaan kaytdnnon taitoja ja tietoja koulutetun

ohjaajan tuella. Koulutukset ja kurssit syventdvat
nuoren osaamista. Toiminnassa saadaan valmiuksia
yrictdjyyteen ja tydelamaan.




