KANSALLINEN SENIORIPIIRI

l’@.\\l KYMENLAAKSON Jasenhankinta 1(1)

16.03.2024

JASENHANKINTAVINKKEJA

Jasenhankinnan jarjestdminen yhdistyksessa voi olla avain uusien jasenten houkuttele-
miseksi ja yhdistyksen toiminnan laajentamiseksi. Tassd muutamia vinkkeja jasenhankin-
nan jarjestamiseksi:

1.

10.

Tiedota aktiivisesti: Levita tietoa yhdistyksestasi ja sen toiminnasta eri kanavissa, ku-
ten paikallisissa sanomalehdissd, ilmoitustauluilla, sosiaalisessa mediassa ja yhdistyk-
sen omilla verkkosivuilla.

Avointen tapahtumien jarjestdminen: Jarjesta avoimia tapahtumia, kuten kahuvitilai-
suuksia, teemailtoja tai avoimia luentoja, joissa ei-jasenet voivat tutustua yhdistyksen
toimintaan ja jasenet voivat kutsua mukaan ystavidan ja tuttaviaan.

Henkilokohtaiset kutsut: Kehota nykyisia jasenia kutsumaan mukaan ystaviaan,
naapureitaan ja muita tuttaviaan yhdistyksen tapahtumiin ja toimintaan.

Kumppanuudet: Tee yhteisty6td muiden paikallisten yhdistysten, seurojen ja jarjestt-
jen kanssa ja tarjoa heille mahdollisuutta markkinoida omaa toimintaansa yhdistyksesi
tapahtumissa vastavuoroisesti.

Esittelyt paikallisissa tapahtumissa: Osallistu paikallisiin tapahtumiin, markkinoille
ja messuille ja pida esittelypiste, jossa voit kertoa yhdistyksen toiminnasta ja rekrytoida
uusia jasenia.

Kohderyhmamarkkinointi: Kehitd markkinointiviestintda, joka puhuttelee erityisesti

elakelaisia ja heidan tarpeitaan ja kiinnostuksen kohteitaan. Korosta yhdistyksen tarjo-
amia etuja ja hyotyja.

Suullinen markkinointi: Kannusta nykyisia jasenia kertomaan positiivisista kokemuk-
sistaan yhdistyksen toiminnasta ja sen yhteisollisyydesta muille, mika voi houkutella
uusia jasenia liittymé&an mukaan.

Jasenyyden eduista viestiminen: Korosta jasenyyden etuja, kuten alennuksia tapah-
tumista, jAsenmaksuja ja jasenille suunnattuja aktiviteetteja, jasenille suunnattuja luen-
toja tai retkia.

Henkilokohtainen kontakti: Ota henkilokohtaisesti yhteytta potentiaalisiin jaseniin
esimerkiksi puhelimitse tai séhkopostitse ja kerro heille yhdistyksen toiminnasta ja ja-
senyyden hyodyista.

Seuranta ja palaute: Seuraa jasenhankintakampanjan tuloksia ja keraa palautetta ja-
seniltasi siitd, mika toimi hyvin ja mika kaipaa parannusta tulevaisuudessa.

Naiden kaytannon vinkkien avulla voit luoda tehokkaan jdsenhankintastrategian yhdistyk-
sessasi ja kasvattaa jasenmaaraasi. Muista myds, etta jasenhankinta on jatkuvaa tyota,
joten kannattaa pitaa ylla aktiivista markkinointia ja viestintaa yhdistyksen toiminnasta.
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