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4H-yrittajan tyokirja on
matkaopas oman yrityksen
perustamiseen. Tehtédvien
avulla kehitat osaamisestasi
jaideoistasi omaa yritys-
toimintaa.

Tyokirja sisaltda 4H-BMC:n
eli 4H-yrittajan Business
Model Canvasin, joka on

lilketoimintasuunnitelman
malli 4H-yritt&jille. Seuraa

ohjeita ja tayta lomake pala

kerrallaan.
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Unelmista ja taidoista yritysideaksi

Mista asioista sind haaveilet? Kenties haluat oppia uuden
taidon? Tai haluat saastaa rahaa paastaksesi unelmiesi mat-
kalle. Ehka haluat auttaa toisia ihmisia tai muuttaa maailman
paremmaksi. Tai sitten haluat saada tyokokemusta ja kokeilla
yrittajyytta.

4H-yritys on mahdollisuus omien unelmien tavoittele-
miseen. Hienoa, etta olet avannut taman oppaan ja samalla
ottanut ensimmaisen askeleen oman 4H-yrityksen perusta-
miseen. Onnea matkaan!

Vinkki!

Lue sanasto sivulta 33.

, Miksi haluat perustaa yrityksen?

10 faktaa 4H-yrittadjyydesta

1. Toimit 4H-yrittajana itse haluamasi ajan.

2. Olet13-28-vuotiasja 4H:njasen.

3. Sitoudut4H:n arvoihin.

4. Yrityksesi myynti (liikevaihto) on 50-7 000 euroa vuo-
dessa.

5. Teet perustamisilmoituksen 4H-yhdistykseen.

6. Teetkirjallisen suunnitelman yrityksestasi.

7. Teetsopimuksen yritysohjaajasi kanssa.

8.  Teetvuosittain toimintakertomuksen ja talousraportin

yrityksesi toiminnasta.
Q. Vastaat siitd, ettd toiminta on hyvan maun mukaista.
10. Voit saada seitseman opintopisteen todistuksen.

Unelmat on uskallettava sanoa déneen! Kirjoita tai piirrd tahan oma unelmasi.

4H:n arvot

Arvoista ei puhuta koskaan liikkaa. Ne luovat perustan yrityk-

sesi toiminnalle ja jokapaivaisille, arkisille valinnoillesi.
4H-toimijoita yhdistavat arvot, ja 4H-yrittdjana sitoudut

niihin. Arvot pohjautuvat H-kirjaimilla alkaviin sanoihin. Head

(harkinta), Hands (harjaannus), Heart (hyvyys) ja Health

(hyvinvointi).

Taytda 4H-BMC:n kohta
Taidot ja osaaminen.

Tunnista taitosi

Sinulla on varmastijo nyt monia sellaisia taitoja, joita voit
hyodyntaa omassa yrityksessasi. Lisaa opit yrittajyyden aikana.
Kaikkea eitarvitse osata heti aloittaessa.

AH-yrittajana sinun kannattaa hyodyntaa aiemmin oppi-
miasi asioita. Oman yrityksen palveluja ja tuotteita kannattaa
kehittaa omien vahvuuksien ja mielenkiinnon kohteiden poh-
jalta. Mita tarvitset, jotta yrityksesi pystyy toimimaan? Ehka
jotakin pitaa oppia lisaa? Tarvitsetko kurssin jostakin aiheesta,
valineita tai kiinnostavan brandin yrityksellesi?

Onko joillakin kavereillasi ominaisuuksia tai taitoja, jotka
taydentaisivat omiasi? Voisivatko he olla apuna tai ryhtya
myos 4H-yrittajiksi?

, Selvitd mitd merkityksid 4H-arvoista kertovilla sanoilla on. Mieti, miten omat arvosi sopivat yhteen 4H:n arvojen

kanssa.

, Omat taidot ja kehittimiskohteet on hyva tunnistaa. Kirjoita ruudukkoon, mité taitoja osaat ja missé olet ne

oppinut. Taito voi olla my6s ominaisuus esimerkiksi ystavallisyys. Mieti, miten voisit hyédyntaa yrittdjand omia

taitojasi.
Koulu, opiskelu Koti
Harrastukset Muu elama




2. Liikeideasta liikkeelle:
mita, kenelle, miten?

Ideasta voi syntya yritystoimintaa, kun se muut-
tuu liikeideaksi. Liikeidea vastaa kysymyksiin
mita, kenelle ja miten.

Kun lilkeidea on hyvin pohdittu, yrittaja tietaa,

mita hyotya yrityksesté on asiakkaalle, ketka ovat
asiakkaita, miten asiakkaat tavoitetaan ja miten
heita palvellaan.

Liikeideasta jalostuu lilketoimintasuun-
nitelma. Tyokirjan sivuilla 22-23 voit tayttaa
4H-BMC:n, joka on yksi mahdollinen tyokalu

liiketoimintasuunnitelman tekemiseen.

= I

Ideoita
sinkoilee!

MITA KENELLE MITEN
Tuote, palvelu tai niiden yhdistelma, Yrityksesi mahdolliset asiakkaat. Miten asiakkaat saavutetaan,

jonka asiakkaat kokevat tarpeelli-
seksi. syntyy.

, Kiteyta liikeideasi twiitin mittaiseksi.

ja millainen mielikuva yrityksesta

Myyn kierratettyja juhlapukuja esimerkiksi
vanhojentansseihin ja haihin sekd monenlaisiin
edustustilaisuuksiin. Olen aina ollut yrittajahen-
kinen, ja 4H-yrittaminen kiinnosti selkeydelldaan
ja helppoudellaan. Muutaman vuoden kypsyt-
telin ajatusta yrittamisests, ja lopulta tuttavan
ehdotus oman vanhojentanssipuvun vuokraa-
misesta innosti kokeilemaan seka jalostamaan
tatad ideaa. Hinnoittelen tuotteeni ulkonaodn ja
kunnon seka ostoarvon mukaan. Lisaksi pitaa
huomioida, ettd omansa saa takaisin.

Asiakaspalvelussa tarkeinta on asiakkaan
nakokulmien ymmartaminen, ongelmien
ratkaisu ja neuvominen seka ehdottaminen.
Usein asiakas ei itse ymmarra kysya jotakin asiaa,
jolloin yrittajan on tarkeaa olla itse valppaana.
Ystavallinen asiakaspalvelu ja hyva kayttay-
tyminen pitaa muistaa myds yritystoiminnan
ulkopuolella, silla edustan omaa yritystanija
olen sen kasvot.

Olen saanut yritysohjaajaltani hurjasti apua,
kuten neuvoja verkkokauppaan. Myos omasta
4H-yhdistyksesta olen saanut paljon tukea ja

kannustusta.

- Mariella

Al4 jata mitadn huomiseen
minka voit tehda jo tdnaa
silla elamdssa sattuu us

coonypy
-

yllatyksia

Yrittajan parhaat
somekanavat:
Instagram ja Facebook
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Miten - miten yritys toimii

Yrityksen nimion tarkea osa yrityksen markkinointia. Hyva
nimi jaa mieleen ja antaa myonteisen kuvan yrityksen toimin-
nasta. Nimi on osa yrityksesi brandig, ja usein se on asiakkaan
ensikosketus yritykseesi.

Toimiva nimion helppo kirjoittaa. Kokeile jo ajoissa, miten
nimi taipuu tekstissa ja millaisia erilaisia kayttotapoja silla
voiolla. Tarkista, ettei yrityksen nimi ole rekisteroity jollekin
toiselle; tama onnistuu osoitteessa nimipalvelu.prh fi. Jos
haluat erottua kilpailijoistasi, voit kdyttaa nimessa 4HY-paa-

tetta (esim. Lassen Letut 4HY). Jos haluat verkkotunnuksen

elidomainin oman yrityksesi nimella, tarkista vapaana olevat
osoitteet ennen kuin lyot nimen lukkoon.

Vinkki! Googlaa “company name generator”. Loydat
sivustoja, joilla voit kokeilla satunnaisia ideoita yrityksesi
nimelle.

Kun olet paattanyt
yrityksesi nimen, kirjoita se
4H-BMC-taulukkoon.

Yritykseni nimi on...

Sehin kuulostaa...

, Mieti yrityksellesi kolme mahdollista nimea. Mitad nimet kertovat yrityksestdsi? Millainen mielikuva niisté syntyy?

Pyyda rohkeasti kommentteja (tai jopa nimivinkkeja) yritysohjaajaltasi, ystaviltasi ja tulevilta asiakkailtasi.
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”n

Se, etta tarpeen tulle
autat muita seka t

auttavat sinua, onelamassa
parasta.”

itse

4H-yritykseni liikeideana on valmistaa ekologisia lin-
nuNponttoja ja muita asuntoja. Kuulin kevaalla 2016
Miljoona linnunponttoa -kampanjasta ja mietin,
voisinko olla jotenkin mukana. Kaikki markkinoilla
olevat pontot eivat ole parhaita mahdollisia linnuille
jaluonnolle, joten paatin tehda asiat paremmin.
Monen prototyypin jalkeen sain linnunponttoni
lahelle taydellisyytta.

Aloitin pienesti. Kun tuotteet myivat hyvin,
siirryin yha uusille myyntipaikoille. Sain jopa kahteen
tavarataloon pysyvasti tuotteitani. Aloin miettimaan
myos verkkokauppaa, mutta koska se oli kuitenkin

hintava, toteutin joukkorahoituskampanjan sita varten.

Tarked apuvaline:
MICROSOFT EXCE

Rahoittajat ostivat kampanjan kautta erilaisia ponttoja,

jotka lahjoitettiin Etela-Pohjanmaan luonnonsuojelu-
yhdistykselle.

Nyt olen muuttanut toiselle paikkakunnalle ja
pontdt ovat hieman taka-alalla. Viela on vaikea sanoa,
olivatko pontdt tassa. Elamani olisi kuitenkin aivan

erilaista ilman kokemuksia 4H-yrittajana. Olen oppinut

paljon ja kehittynyt ihmisena. En olisi toteuttanut
joukkorahoituskampanjaa, oppinut asiakaspalvelua ja
myyntia, tavannut mahtavia yrittajia ja oppinut perus-
asioita yrityksen pyorittamisesta.

- Aki
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6. Liiketoimintasuunnitelma

Liiketoimintasuunnitelma on yrityksesi kirjallinen suunnitelma
ja kasikirja. Liiketoimintasuunnitelma auttaa sinua tarkaste-
lemaan yritystasi kokonaisuutena. Teet suunnitelman oman
yrityksesi menestymista varten. On tarkeas, etta paivitat suun-
nitelmaasi séanndllisesti.

Tassa tyokirjassa liikketoimintasuunnitelma on 4H-yrittajien
Business Model Canvas eli4H-BMC. Jos haluat, voit kirjoittaa
liiketoimintasuunnitelman myos tekstitiedostoksi. Kayta silloin
otsikoina 4H-BMC:n aiheita.

, Tee 4H-yrityksestdsi SWOT-analyysi.

POSITIIVISET

6.1 SWOT

SWOT -analyysia kaytetaan paljon yritystoiminnan suunnit-
telussa. Sen avulla voit tunnistaa ongelmia seka arvioida ja
kehittaa yritystasi. SWOT tulee englannin sanoista Strengths,
Weaknesses, Opportunities ja Threats. Voit arvioida SWOTin
avulla koko yritystoimintasi tai jotakin sen osaa.

Taulukon ylaosa kuvaa nykyhetked ja sellaisia asioita, joihin
voit itse vaikuttaa. Alaosassa on tulevaisuudessa tapahtuvia
muualta tulevia asioita, joihin voit vaikuttaa vain rajallisesti.

NEGATIIVISET

STRENGTHS - 4H-yrityksesi vahvuudet

SISAINEN YMPARISTO/NYKYISYYS

Kayta hyvaksi, vahvista

WEAKNESSES - 4H-yrityksesi heikkoudet

Valta, lievenna, poista

OPPORTUNITIES - 4H-yrityksesi mahdollisuudet

ULKOINEN YMPARISTO/TULEVAISUUS

Varmista niiden hyddyntaminen

THREATS - 4H-yrityksesi mahdolliset uhkat

Kierrd, lievenna, poista
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6.2 Nain taytat 4H-BMC:n

4H-BMC eli 4H-yrittajan Business Model Canvas kokoaa
4H-yrityksesi palaset kokonaisuudeksi. Voit tarkastella yksi-

tyiskohtia, mutta samalla naet miten kaikki vaikuttaa kaikkeen.

Naiin taytat 4H-BMC -taulukon

Tasta syntyy

4H-yritys:
AH-yrittaja(t):
4H-yhdistys:
Kotipaikka:
Toimiala:
Yritysohjaaja:

Taidot ja osaaminen: Mité& jo osaat? Kuinka paljon? Mita osaamista sinun pitaisi hankkia lisaa?

Mista voisit saada lisdoppia?

MITA

Tuotteet /palvelut:

Mita myyt? Tarkeimmat tuotteet/
palvelut? Tuotteiden ja palvelujen
yhdistelmat?

Kustannukset ja hinnoittelu:
Mista kulut ja tulot syntyvat? Milla

ovat valmiita maksamaan?

Kilpailevat palvelut/tuotteet:
Tarkeimmat kilpailijasi?

perusteella hinnoittelet? Mité asiakkaat Miten erotut heista?

KENELLE

Asiakkaat: Mika asiakkaan
Tarkeimmat asiakasryhmasi?
Kenelle yrityksesi tuottaa lisdarvoa?

ongelma/tarve ratkeaa:
Mikéa on yrityksesi arvo asiakkaalle?

Asiakkaiden tavoitta-

minen ja pitdminen:

Miten kohtelet asiakkaita ja miten
pidat heista huolta?

MITEN

Imago ja arvot:

Millaisen mielikuvan haluat yrityksestasi syntyvan?

Markkinointitavat ja -kanavat:
Miten tavoitat uudet asiakkaat?
Miten nykyiset asiakkaat 16ytavat sinut?

Myynti-/toimitustapa tai -kanavat:
Miten asiakas l0ytaa tuotteen ja ostaa sen?
Miké on paras ja tehokkain tapa?

Yhteistyotahot:
Tarkeimmat kumppanisi?
Mita heilté saat ja mita heille annat?
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, 6.3 4H-yrittdjan Business Model Canvas eli 4H-BMC

4H-yritys:
4H-yrittdja(t):
4H-yhdistys:
Kotipaikka:
Toimiala:

Yritysohjaaja:

Taidot ja osaaminen

MITA

Tuotteet/palvelut

Kustannukset ja hinnoittelu

Kilpailevat palvelut/tuotteet

Business Model Canvas on suosittu tapa suunnitella yrityksen toimintaa. 4H-yrityksen Business Model Canvas perustuu

Alex Osterwalderin ja Yves Pigneurin Business Model Generation -kirjassa julkaistuun malliin.
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KENELLE
Asiakkaat Miké asiakkaan ongelma Asiakkaiden tavoittaminen
/tarve ratkeaa ja pitaminen
MITEN

Imago ja arvot

Markkinointitavat ja -kanavat

Myynti-/toimitustapa tai -kanavat

Yhteistyotahot

Tama teos on lisensoitu Creative Commons Nimeé&-JaaSamoin 4.0 Kansainvalinen -lisenssilla. Tarkastele kayttolupaa osoitteessa

http://creativecommons.org/licenses/by/4.0/

4H-BMC on sovellus Creative Commons Attribution-Share Alike 3.0 lisenssilla julkaistusta englanninkielisesta
Business Model Canvasista. https://strategyzercom/
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4H-yrittajan sanasto

4H on jarjestd, jonka toimintaperiaate on tekemalla oppi-
minen. 4H-toiminta on aloitettu Yhdysvalloissa 1900-luvun
alussa. Nyt toimintaa on useissa maissa ympari maailman. Suo-

messa 4H jarjestaa toimintaa 6-28 -vuotiaille lapsille ja nuorille.

4H-yritys on 13-28 -vuotiaille nuorille tarkoitettu pienimuo-
toisen yrittajyyden malli.

Alumnit ovat entisia 4H-yrittajia. Alumnina voit tarjota omaa

osaamistasi uusille 4H-yrittdjille esimerkiksi yritysohjaajana tai
kouluttajana.

Arvonlisdvero eli alv on palvelun tai tuotteen myyntihintaan
lisattava vero. 4H-yrittajyys on pienimuotoista, ja siksi 4H-yri-
tykset eivat ole arvonlisaverovelvollisia. Jos 4H-yrityksen
toiminta kasvaa, on ilmoittauduttava arvonlisaverovelvollisten
rekisteriin. Verovelvollisuus toteutuy, jos tilikauden (12 kk)
likevaihto on yli10 000 euroa (2018). Katso myos kohta Verot.

Asiakasrekisteri muodostuu, kun keraat tietoja asiakkaistasi.
Asiakkaiden tietoja saa kerata, mutta vain tarpeellista ja laillista
tarkoitusta varten. Asiakasrekisteri on tietosuoja-asetuksen

tarkoittama rekisteri. Katso myos kohta Tietosuojaseloste.

Biotalous on taloutta, joka perustuu uusiutuvien luonnonva-
rojen kestavaan kayttoon. Biotaloutta ovat esimerkiksi metsa-
teollisuus, maatalous, elintarviketeollisuus ja luontomatkailu.

Katso myods kohta Kiertotalous.

Business Model Canvas eli BMC on visuaalinen tyokalu lilke-
toimintasuunnitelman tekemiseen.

Digitaalinen osaamismerkki eli Open Badge on visuaalinen
tapa nayttaa kertynyt osaaminen. Merkkeja myontavat eri
organisaatiot, kuten jarjestot ja oppilaitokset. Merkin saaja
keraa eri tahojen myodntamat merkit omaan digitaaliseen
osaamispassiinsa (esim. Open Badge Passport). Passin kautta
merkkeja on helppo jakaa ja nayttaa muille esim. tydnhaun
yhteydessa.

Ennakkoperintarekisteri on Verohallinnon yllapitama rekis-
teri. Siihen liittymalla yrittaja osoittaa hoitavansa verojensa
maksamisen itse. Ennakonperintarekisteriin ilmoittaudutaan
Y3-lomakkeella eli samalla jolla haetaan y-tunnus. Katso myos
kohdat Kaupparekisterija Y-tunnus.
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Imago on yrityksen tai henkilon itsestdan antama mielikuva tai
vaikutelma.

Kaupparekisteri on virallinen ja julkinen yritysrekisteri, jota
yllapitaa Patentti- ja rekisterihallitus (PRH). Kaupparekiste-
riin ilmoittautuminen on maksullista, mutta samalla yrityksen
nimi tulee rekisteroitya. 4H-yrittajien ei tarvitse ilmoittautua
kaupparekisteriin. Katso myos kohdat Ennakonperintarekisteri

ja Y-tunnus.

Kiertotaloudessa tavoitellaan resurssien viisasta kayttoa.
Kuluttamisen sijaan suositaan palvelujen kayttamista, jaka-
mista, vuokraamista ja kierrattamista. Jatetta syntyy vahan,
kun tuotteet suunnitellaan kestaviksi ja yljaamamateriaalit
hyoddynnetaan. Katso myos kohta Biotalous.

Kirjanpito 4H-yrityksessa on ns. yksinkertainen kirjanpito.
Kirjanpidon tarkoituksena on pitéda omat ja yrityksen rahat eril-
l&an. Kirjanpitoon merkitaan kaikki tulot ja menot. Kirjanpitoa ja
siihen liittyvia tositteita pitaa sailyttaa 6 vuotta.

Kuitti annetaan asiakkaalle yleensa aina ostotapahtuman
yhteydessa. Kuitin voi kirjoittaa kasin, koneella tai sen voi lahet-
taa sahkoisesti. Kuittiin kirjoitetaan yrityksen nimi, yhteystiedot
jay-tunnus, paivays, tunnistenumero, tiedot myydysta tuot-
teesta seka maksettu summa verotietoineen. Pienimuotoinen
toiminta, kuten 4H-yrittaja, on vapautettu kuitinantovelvol-
lisuudesta. Hyvin asiakkaitaan palveleva 4H-yrittéja antaa
asiakkaalleen kuitin tasta huolimatta.

Lasku on tosite, jonka yrittaja lahettaa asiakkaalle myydyn
tuotteen tai palvelun maksamista varten. Laskuun pitaa
merkita yrityksen nimi, yhteystiedot, tilinumero ja y-tunnus,
laskutuspaiva, laskunumero, laskutettavan asian kuvaus, maara
jayksikkohinta, verokanta (4H-yritéjalla yleensa O %) sekéa
laskun loppusumma.

Laskutuspalvelun kautta voit dhettda laskun toiselle yrityk-
selle, yhdistykselle tai kotitaloudelle. Laskutuspalvelu sopii
AH-yrittajalle, joka laskuttaa vain satunnaisesti eika halua ottaa
omaa Y-tunnusta. Eezy fi -palvelu on 4H-yrityksen yhteistyo-
kumppani.

Liikeidea vastaa kysymyksiin mita, kenelle ja miten.

Liiketoimintasuunnitelma on yrityksen kasikirja, johon kirja-
taan kaikki yritystoiminnan kannalta olennaiset tiedot. Liiketoi-

mintasuunnitelmaa pitaa tarkastella ja paivittaa sdannollisesti.

Liikevaihto (myynti) muodostuu yrityksen kaikista yhteenlas-
ketuista tuotoista. Liikevaihdossa ei huomioida arvonlisaveroa,
jos yritys on arvonlisaverovelvollinen.

Logo on yrityksen tunnus, graafinen esitystapa.

Markkinointia ovat kaikki toimenpiteet, joilla yritys edistaa
tuotteidensa tai palveluidensa myyntia.

Ohjaussopimus on 4H-yrittdjan ja yritysohjaajan vélinen
sopimus, johon kirjataan, minkalaiseen ohjaamiseen ohjaaja
sitoutuu ja kuinka paljon aikaa han on valmis kayttamaan.
Sopimus eiole juridinen.

Opintopisteytetty todistus voidaan myontaa 4H-yrittajalle,
joka tayttaa tietyt oppimisen kriteerit. Opintopisteita haetaan
vuosiraportoinnin yhteydessa. Tarkemmat ohjeet: www.4h.fi/
yrittajalle. Katso myds kohta Oppimispaivakirja.

Oppimispdiviakirjaan 4H-yrittaja merkitsee muistiin, mita
asioita han on yrittajyyden aikana oppinut. Jos 4H-yrittaja
haluaa saada opintopisteytetyn todistuksen 4H-yrittajana

toimimisesta, hanen on pidettava oppimispaivakirjaa.

Perustamisilmoitus on 4H-yrityksen perustamisen edellytys.
Perustamisilmoitus 16ytyy 4H-yrityksen nettisivuilta (www.4h.
fi/yritys), ja se toimitetaan omaan 4H-yhdistykseen.

SWOT on nelikenttdinen taulukko, jonka avulla voi analysoida
yrityksen toimintaa. SWOT tulee englannin sanoista Strengths
(vahvuudet), Weaknesses (heikkoudet), Opportunities (mah-
dollisuudet) ja Threats (uhat).

Tietosuojaselosteeseen kirjaat mm. mita tietoja keraat, miksi
ja miten tiedot saat. Tietosuojaselosteen on oltava asiakkaiden
saatavilla, voit lahettaa sen asiakkaalle esim. sahkopostitse.
4H-yrityksen tietosuojaselosteen pohjan 16ydat osoitteesta
www.4h fi/yrittajalle. Tietosuoja-asetuksen (GDPR) mukaan
yrittajan velvollisuuksiin kuuluu tietosuojaselosteen tekemi-
nen.

Toimiala on laaja maarittely sille, milla alalla yritys toimii.

Tulos muodostuu yrityksen tulojen ja menojen erotuksesta.

Vakuutus on sopimus, jossa sovitaan vahinkojen korvaamisen
jakamisesta. Koska 4H-yrittdjyys on pienimuotoista, siihen ei
liity pakollisia vakuutuksia. 4H-yrittaja voi halutessaan ottaa
4H-yrityksille raataloidyn vastuuvakuutuksen. Jos yritystoi-
mintaan sisaltyy tapaturman riski, yrittajan kannattaa miettia

myos oman tapaturmavakuutuksen ottamista.

Verolla tarkoitetaan yhteiskunnalle suoritettavaa osuutta
tuloista. 4H-yrittaja maksaa tuloistaan veroa oman veropro-
senttinsa mukaisesti.

Voitto on kaikkien tulojen ja kulujen jalkeen yrittajalle jaava

summa.

Yritysohjaaja voi olla kuka tahansa aikuinen, jolla on kiinnos-
tusta yrityksesi toimintaa kohtaan. Tallaisia henkiloita voivat
olla esimerkiksi 4H-yhdistyksen tyontekija, oma vanhempi,
sukulainen, kummi, naapuri tai paikallinen yrittaja. Yritysoh-
jaaja saa ohjaustyonsa tueksi materiaalia ja mahdollisuuksien
mukaan osallistuu nuoren kanssa 4H-yrityskurssille. Yritys-
ohjaajan kanssa tehdaan sopimus, jossa sovitaan ohjaukseen
liittyvista yksityiskohdista. Jokaisella 4H-yrityksella on ohjaaja.

Yritystori on 4H-yrittdjien oma markkinapaikka verkossa.
Sinne kannattaa ilman muuta rekisteroitya. Toisinaan yritysto-

rin sivu riittaa kotisivuksesi, ainakin aluksi. www.4h fi/yritystori

Y-tunnus eli Yritys- ja yhteisdtunnus on Patentti- ja rekis-
terihallituksen (PRH) antama tunnus. Y-tunnus haetaan
lomakkeella Y3. Tunnuksen hakemisen yhteydessa 4H-yrit-
tdjan kannattaa ilmoittautua vain ennakonperintarekisteriin;
silloin Y-tunnuksen saa maksutta. Alaikdisen on pyydettava
lomakkeeseen huoltajien allekirjoitukset. Katso myods kohdat
Ennakonperintarekisteri ja Kaupparekisteri.
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Me vaalimme tekemalla oppimista pitkan
perinteen innoittamana. Toimintamme
peruskivina ovat aidot ja konkreettiset

asiat, kuten moninainen kasilla tekemisen

ilo seka luonto, jonka antimista nautimme
ja josta inspiroidumme. Kannustamme
lapsia ja nuoria loytamaan omat
vahvuutensa ja uskomaan itseensa.
Jaamme tietoja, taitoja ja valmiuksia
tyoelamaan seka yrittdjyyteen. 4H:n
tarkeimpia evaita elamalle ovat luotto
omaan tekemiseen ja yhteistyon voimaan
seka muiden ihmisten ja ympariston
kunnioitus.
-
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